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Unsere Vision - deine Karriere

Meilenstein Realitaten ist ein Unternehmen, das eine klare
Vision fur die Zukunft hat.

Das Unternehmen hat sich zum Ziel gesetzt, seine Kunden bei
der Erfullung ihrer Immobilientraume zu unterstdtzen und zu
begleiten. Die Vision von Meilenstein Realitaten ist es, ein
fuhrendes Immobilienunternehmen zu sein, das seinen
Kunden einen herausragenden Service bietet und sich durch
exzellente Leistungen auszeichnet.

Meilenstein Realitaten bietet ihren Kunden eine breite Palette
von Immobiliendienstleistungen an. Dazu gehdren neben der
klassischen Immobilienvermittlung, auch die Projektent-
wicklung, das Assetmanagement und die Immobilienbewer-
tung. Das Unternehmen legt grolRen Wert auf die Bedulrfnisse
seiner Kunden wund stellt sicher, dass diese stets im
Mittelpunkt stehen.

Um das alles bieten zu konnen, legt das Unternehmen
groBen Wert auf die kontinuierliche Weiterbildung seiner
Makler, um sicherzustellen, dass sie stets auf dem neuesten
Stand sind und die besten Losungen fur die Kunden bieten.



11 Jahre Meilenstein Realitiaten

,Grunden wir unser eigenes
Immobilienmaklerinunternenmen -  wir
konnen das besser!” - Auf den Punkt

gebracht war diese Aussage im Jahr 2012
der Startschuss fur die Grundung der
Meilenstein Realitaten GmbH.

Das Gefuhl von jugendlicher Leichtigkeit
beflugelte dieses Startup. Ein junges,
dynamisches Team mit unbandigem
Antrieb, Pioniergeist und grof3en Visionen
schien die Konstellation perfekt zu
machen. Wenn wir heute auf diese Zeit
zuruckblicken, koénnen wir schmunzeln,
denn damals spielte neben der Leichtigkeit
auch viel Naivitat mit. Alessandro glaubte
fest an das Gluck des Tuchtigen und
schlussendlich machte sich die harte Arbeit
bezahlt - wenngleich sich der Tuchtige
manchmal auch eingestehen musste, Pech
gehabt zu haben.

Schnell bemerkten wir, dass wir uns trotz
einiger Ruckschlage in dieser Branche sehr
wohl flhlen. Der Kontakt mit den
unterschiedlichsten Menschen und die
taglich neu entstandenen
Herausforderungen machen die Branche
sehr lebhaft und lies uns daran festhalten,
den richtigen Weg eingeschlagen zu haben.
Wir bauten unsere Firmenstruktur und
unser Netzwerk aus Immobilien-
maklerinnen sehr rasch auf und erreichten
dadurch  eine  Abdeckung  unserer
Dienstleistungen in fast allen Bundes-
landern.

Dank der Unterstutzung von Freunden und
Familie, durften wir sehr viele Erfahrungen
sammeln. Nicht immer nur Positives, aber
es war immer lehrreich. Diese Erfahrungen
pragten uns nachhaltig und machten uns
zu dem Team, das wir heute sind.



Wir haben uns schon immer fur innovative
Neuerungen und technische Spielereien
interessiert.  Auch aufgrund unseres
damals noch jungen Alters fiel es uns sehr
leicht, die neusten Gadgets, wie zum
Beispiel den 360° Kameras, in unseren
beruflichen Alltag zu integrieren.

Das Wissen, das Laura in ihrem Architektur
Studium erlangt hat, ist sehr hilfreich beim
Gestalten von Renderings oder digitalen
Immobilienrundgangen. Alessandros
Starken sind die Abwicklungen von
teilweise sehr komplexen Transaktionen.
Seine fachliche Expertise ist auf sein
Immobilienmanagement Studium, seine
standigen Weiterbildungen und auf die 15
Jahre Berufserfahrung zuridckzufihren. Zu
den besonderen Highlights zahlt die 2016
erfolgte Transaktion von 1.146
Wohnungen, ein Grof3teil davon in
Innsbruck.

Dies war der grolite, jemals getatigte
Verkauf eines Wohnungsprojektes in Tirol.
Um solche Deals abzuwickeln, braucht es
sehr viel Vertrauen unserer Kunden, aber
auch innerhalb des Teams konnen wir uns
aufeinander verlassen.



UBER UNS

Alessandro Piglia, MBA

Nach meiner Ausbildung zum
akademischenn Immobilienmana-
ger und dem Masterstudium in
Business Administration mit dem
Schwerpunkt Immobilienmanage-
ment, grundete ich nach mehr-
jahriger praktischer Erfahrung in
der Immobilienbranche, zusammen
mit meinen Partnern 2011 die
Firma Meilenstein Realitaten
GmbH. Im Laufe meiner Tatigkeit
als Geschaftsfuhrer erwarb ich
zudem die Konzession zum Immo-
bilienverwalter und Bautrager.

Meine Freizeit verbringe ich gerne
mit meiner Frau und meinen
Kindern, oder mit Freunden beim
Radfahren und Wandern.

Dank meiner Fachkenntnisse biete
ich  eine hohe Qualitat und
Sicherheit bei der Abwicklung von
Geschaften.

Zentrale
Maria-Theresien-StralRe 34,
6020 Innsbruck, Tirol, Osterreich
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Tel.: +43 (0) 800 221 750
Mail: a.piglia@meilenstein.co.at
Web: www.meilenstein.co.at



(1)
UBER UNS MEILENSTEIN

REALITATEN

Laura Maria Fick, BSc.

Als Prokuristin und Gesellschaf-
terin liegt es mir am Herzen,
unsere Partner und Kunden und so
Zu betreuen, dass der Vermitt-
lungsprozess fur beide Seiten
schneller und erfolgreicher abge-
schlossen wird.

Danke meiner Ausbildung im
Architekturstudium, durfte ich mich
sehr facettenreiche fortbilden und
habe sowohl die technischen,
informatischen, als auch kreativen
Gebiete zu meinen Hobbies ge-
macht.

Ich stehe deshalb immer mit Rat
und Tat zur Seite, wenn es um
Technik, Kreativitdat oder diverse
Software Angelegenheiten geht und
habe stets ein offenes Ohr fur all
unsere Maklerlnnen.

Wenn immer es maoglich ist,
versuche ich, so viel Zeit wie
moglich mit meiner Familie und

Freunden zu verbringen - in der

Stadt, in der Natur oder beim

Reisen.
Filiale ) Tel.: +43 (0) 800 221 750
9220 Velden am Worthersee, Mail: I.fick@meilenstein.co.at

Osterreich Web: www.meilenstein.co.at
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kennen!
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Teamplayer

Werde Teil unserer wachsenden
Vertriebsorganisation mit erfolg-
reichen Verkaufstalenten! Du wirst
dein eigener Chef und dennoch
Teil eines Teams. Deine Arbeits-
zeiten sind flexibel gestaltbar und
dennoch hast du wunbegrenzte
Einkommensmaoglichkeiten. Du ar-
beitest gerne mit innovativ und
zukunftsorientiert? Du willst einen
spannenden und abwechslungs-
reichen Alltag? Dann bist du bei
uns genau richtig!

Ein Team ist mehr als nur eine
Gruppe von Menschen, die zu-
sammenarbeiten. Es ist ein Ort,
an dem jeder sich einbringen
kann, Ideen  diskutiert und
Entscheidungen getroffen wer-
den. Jeder kann eine andere
Perspektive auf ein Problem oder
ein Projekt haben und so kénnen
effektive  Losungen  gefunden
werden.

Wir sind sehr stolz darauf, dass
ein GrofRteil unseres Teams uns
seit einigen Jahren begleitet.
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unsere Premium Partner
seit iber 10 Jahren

Daniel, Karnten Fritz, Vorarlberg Willi, Tirol
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unsere Pro Partner
seit tiber 5 Jahren

Josef, Oberosterreich Gerald, Steiermark

Katharina, Karnten Alexander, Karnten Karin, Tirol

ZUSAMMENKOMMEN IST EIN BEGINN,
ZUSAMMENBLEIBEN EIN FORTSCHRITT,
ZUSAMMEN ARBEITEN EIN ERFOLG.
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Starte
deine
Reise
jetzt!
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Deine Vorteile auf einen Blick

b

KARRIERE

Dir stehen alle Wege
nach oben offen - bei
uns gibt es keine
Beschrankung. Du
kannst deine Karriere
nach deinem Ermessen
gestalten und dich
entfalten.

SCHULUNGEN

Wir begleiten dich bei

der Ausbildung zum
Immobilienmaklerin
und bieten laufend Fort-
und Weiterbildungen,
damit dein Wissen
immer auf dem neusten
Stand bleibt.
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UNTERSTUTZUNG

Unser Team ist immer
fur dich da und hilft dir
bei technischen und
fachlich Angelegen-
heiten - auch aulBerhalb
der Burooffnungszeiten
sind wir fur dich
erreichbar.

TEAM

Ein kollegialer,
familiarer, freundlicher
Umgang mit allen
Partnern und Angestell-
ten ist uns sehr wichtig.
Teamgeist wird bei uns
grol3 geschrieben.

MARKETING

Wir iUbernehmen fur
dich das gesamte
Marketing von der
Immobilienvermarktung
bis zu Franchise Artikeln
- du bekommst alles aus
einer Hand.

IN HOUSE SERVICES

Du bendtigst Plane,
Grafiken, Unterlagen,
Renderings, Foto Bear-
beitungen und kennst
dich selber nicht damit
aus? Wir erledigen es fur
dich.
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Karriere

DAS MEILENSTEIN PROVISIONSSYSTEM

Ohne Gewerbeschein - Trainee

Du versuchst erste Schritte im Immobilien Business zu machen, hast noch
keine abgeschlossene Ausbildung und keinen eigenen Gewerbeschein? Kein
Problem - wir unterstitzen dich von Beginn an, begleiten dich durch die
Prifungsphase und helfen dir bei den ersten Abwicklungen.

Bis du deinen eigenen Gewerbeschein erhaltst, bist du bei uns angestellt und
generierst trotzdem deine Provisionsanspriche, welche dann uUber die
Lohnverrechnung abgerechnet werden.

Als Trainee hast du Anspruch bis zu 45 % der Gesamtprovision.

Darin enthalten sind:

+ Einrichtung, Einschulung und Nutzung der Maklersoftware

+ Veroffentlichung der Immobilien auf allen gangigen Internetplattformen
+ Betreuung durch das Backoffice (Kontrolle der Inserate, Freischaltungen)
+ Grundbuchauszuge

+ KSV Abfragen

+ Grundriss Erstellung

+ spezielle Exposé Vorlagen

+ Foto Bearbeitung uvm.

+ Bewerbung auf Social Media
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Karriere

DAS MEILENSTEIN PROVISIONSSYSTEM

Mit Gewerbeschein - Lizenznehmer

Du hast bereits Erfahrung in der Immobilienbranche und verfugst Uber
deinen eigenen Gewerbeschein? Dann Nichts wie los!

Als Lizenznehmer kannst du zwischen zwei Varianten wahlen:

Variante Basic - bis zu 75% der Gesamtprovision

+ Einrichtung, Einschulung und Nutzung der Maklersoftware

+ Veroffentlichung der Immobilien auf allen gangigen Internetplattformen

+ Betreuung durch das Backoffice (Kontrolle der Inserate, Freischaltungen) +
Grundbuchauszuge

+ KSV Abfragen uvm.

+ Grundriss Erstellung

+ spezielle Exposé Vorlagen

+ Foto Bearbeitung uvm.

+ Bewerbung auf Social Media

Variante Premium - bis zu 80% der Gesamtprovision

+ alle oben genannten Leistungen
+ Spezial Renderings
+ Sonderbewerbungen
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Schulungen / Fortbildung

Als Immobilienmakler ist es von entscheidender
Bedeutung, sich standig fortzubilden, denn der
Immobilienmarkt ist dynamisch und unterliegt
standigen Veranderungen. Um erfolgreich zu sein und
den Kunden den bestmoglichen Service zu bieten, ist
es unerlasslich, uber aktuelles Fachwissen zu verfugen
und sich kontinuierlich weiterzuentwickeln. Ein sich
standig verandernder Markt erfordert, dass
Immobilienmakler mit den neuesten Trends, Gesetzen
und Vorschriften vertraut sind.

Durch regelmalBige Fortbildungen koénnen Makler ihr Wissen Uber lokale
Immobilienmarkte, rechtliche Bestimmungen, Steuervorschriften,
Finanzierungsbedingungen und Immobilienbewertungen aktualisieren. Dieses
Wissen ermodglicht es ihnen, ihren Kunden fundierte Ratschlage und Lésungen
anzubieten und sie bei wichtigen Entscheidungen zu unterstutzen.

Durch Schulungen in den Bereichen Vertrieb, Verhandlungsfuhrung, Marketing und
Kundenservice kdénnen Immobilienmakler ihre professionellen Fahigkeiten
verbessern und ihre Erfolgschancen steigern. Sie kdnnen neue Strategien und
Ansatze kennenlernen, um Immobilien effektiv zu vermarkten, potenzielle Kaufer
oder Mieter anzuziehen und erfolgreiche Verhandlungen zu fuhren.

Die Immobilienbranche ist sehr wettbewerbsintensiv, und Kunden erwarten von
ihren Maklern einen professionellen und kompetenten Service. Durch
kontinuierliche Fortbildung kédnnen Immobilienmakler sicherstellen, dass sie mit den
besten Praktiken und Standards der Branche vertraut sind. Dies hilft ihnen, ihr
Ansehen und ihre Glaubwdirdigkeit aufzubauen und das Vertrauen ihrer Kunden zu
gewinnen.

Die Technologie spielt ebenfalls eine immer groRRere Rolle in der
Immobilienbranche. Durch den Einsatz von virtuellen Besichtigungen und anderen
digitalen Tools kénnen Immobilienmakler ihre Effizienz steigern und ihren Kunden
einen besseren Service bieten. Eine fortlaufende Weiterbildung erméglicht es ihnen,
sich mit neuen Technologien vertraut zu machen und ihre digitalen Fahigkeiten
auszubauen.
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Team

Das Arbeiten im Team bietet zahlreiche Vorteile und ist
oft effektiver als das Arbeiten allein.

In einem Team kdénnen verschiedene Personen mit
unterschiedlichen  Fahigkeiten, Erfahrungen und
Perspektiven zusammenkommen. Dies ermdglicht eine
breitere Palette an Kompetenzen, die genutzt werden
konnen, um komplexe Probleme zu I[6sen und
verschiedene Aufgaben effektiv zu bewaltigen. Jedes
Teammitglied bringt seine individuellen Starken und
Fachkenntnisse ein, was zu einer umfassenderen und
ganzheitlicheren Herangehensweise fuhren kann.

Durch den Austausch von Ideen und das Zusammenfihren verschiedener
Standpunkte kann ein Team ein kreatives Umfeld schaffen, das zu innovativen
Losungsansatzen fuhrt. Durch die Konfrontation mit unterschiedlichen Meinungen
und Ansatzen werden neue Ideen generiert und innovative Konzepte entwickelt.

Bei der Bewaltigung komplexer Aufgaben kann die Arbeitsteilung im Team die
Effizienz steigern. Indem Aufgaben aufgeteilt werden und jedes Teammitglied
Verantwortung fur einen bestimmten Bereich Ubernimmt, kdnnen Aufgaben
schneller erledigt werden. Durch die Kombination der individuellen Fahigkeiten und
Fachkenntnisse der Teammitglieder kdnnen Synergieeffekte entstehen, die zu einer
erhohten Produktivitat fihren.

Das Arbeiten in einem Team bietet eine unterstitzende Umgebung, in der die
Mitglieder sich gegenseitig unterstitzen und motivieren kénnen. Teammitglieder
konnen einander bei Herausforderungen helfen, Ressourcen teilen und Erfolge
gemeinsam feiern.

Durch die Zusammenarbeit im Team kdénnen verschiedene Perspektiven bei der
Problemlésung und Entscheidungsfindung berucksichtigt werden. Dies fuhrt zu
fundierten und ausgewogenen Entscheidungen, da verschiedene Standpunkte in
Betracht gezogen werden. Teammitglieder konnen ihre unterschiedlichen
Erfahrungen und Fachkenntnisse einbringen, um gemeinsam die besten Lésungen
zu finden.

Das Arbeiten im Team bietet die Mdglichkeit, voneinander zu lernen und sich
persdnlich weiterzuentwickeln. Durch den Austausch von Wissen und Erfahrungen
konnen Teammitglieder voneinander lernen und neue Fahigkeiten erwerben. Das
Feedback und die Unterstutzung des Teams kdnnen dazu beitragen, individuelle
Starken zu verbessern und Schwachen zu Uberwinden.
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Marketing

I '\)'(. pest 1D & Das Marketing im Immobiliensektor spielt eine
woint By VA E Y : entscheidende Rolle, um potenzielle Kaufer, Mieter
P tket‘lng\‘f und Inyestoren anzgsprechgn .und ' grfolgrelc.he
Ma Loy fOT t Transaktionen abzuschlieBen. Hier sind einige wichtige
Stfﬂ\(‘ = mar) Aspekte des Marketings, die wir fur dich Ubernehmen.
g('\‘- | In der heutigen digitalen Ara ist eine starke Online-

Prasenz unerlasslich.

Eine professionelle und benutzerfreundliche Website ist entscheidend, um
Immobilienanzeigen, Bilder, virtuelle Rundgange und detaillierte Informationen
bereitzustellen. Social-Media-Plattformen werden genutzt, um Inhalte zu teilen,
Interaktionen mit potenziellen Kunden zu fordern und die Reichweite zu erhéhen.

Hochwertige Immobilienanzeigen sind von groBer Bedeutung, um das Interesse
potenzieller Kaufer oder Mieter zu wecken. Professionelle Fotos, aussagekraftige
Beschreibungen und detaillierte Informationen zu den Merkmalen, dem Standort
und den Annehmlichkeiten der Immobilie sollten bereitgestellt werden. Daruber
hinaus kénnen virtuelle Rundgange oder Videos verwendet werden, um einen
realistischen Eindruck der Immobilie zu vermitteln.

Das Marketing im Immobiliensektor beinhaltet auch eine starke lokale Prasenz. Dies
kann durch die Teilnahme an lokalen Veranstaltungen, Immobilienmessen oder
Gemeindeveranstaltungen  erreicht werden. Kooperationen mit lokalen
Unternehmen oder Immobilienverbanden koénnen ebenfalls dazu beitragen, das
Netzwerk zu erweitern und das Vertrauen der potenziellen Kunden zu gewinnen.

Das Erstellen von qualitativ hochwertigem Content kann dabei helfen, sich als
Experte in der Immobilienbranche zu positionieren und potenzielle Kunden
anzuziehen. Blog-Beitrage, Videos oder Infografiken zu relevanten Themen wie Tipps
zum Immobilienkauf, Wohnungsrenovierung oder Investitionsmoglichkeiten kénnen
veroffentlicht werden, um Mehrwert zu bieten und das Interesse der Zielgruppe zu
wecken.

Positive Kundenbewertungen und Referenzen sind wertvolle Marketinginstrumente
im Immobiliensektor. Zufriedene Kunden kénnen dazu ermutigt werden, Feedback
zu geben, damit, die potenziellen Kunden Vertrauen vermittelt bekommen und sie
dazu ermutigen, mit dem Immobilienmakler zusammen zuarbeiten.
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In House Services

Unternehmen, bietet mehrere Vorteile. Wir achten
darauf, dass wir moglichst viele Leistungen In-House
\}\:ﬁ - anbieten, damit ihr euch Zeit und Geld sparen kdnnt.

‘ .,i Der In-House-Service, also die Bereitstellung von
N :

., A 9

= . “\ B

j\' ! Dienstleistungen oder Fachkenntnissen intern in einem
- ;A
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Durch die Bereitstellung von Dienstleistungen oder Fachkenntnissen intern kdénnen
Unternehmen den direkten Zugriff auf Expertise und Ressourcen haben. Dies
ermoglicht eine schnellere Reaktionszeit, da keine externen Anbieter oder
Dienstleister involviert sind. Es entfallen zusatzliche Kommunikations- und
Koordinationsaufwande, was zu einer effizienteren Ausfuhrung von Projekten oder
Aufgaben fuhrt.

Weitere  Vorteile:  Qualitatskontrolle,  geringe  Kosten, Flexibilitat  und
Anpassungsfahigkeit.

Unsere In-House-Services fur dich:

Allgemein:

* Einrichtung, Einschulung und Nutzung der Maklersoftware
e Betreuung durch das Backoffice

e Grundbuchauszuge

e KSV Abfragen

Immobilien:

* Grundriss Erstellung

e Exposé Text Verfassung
* Spezial Exposé Fertigung
* Foto Bearbeitung

* Renderings

Marketing:

e Verodffentlichung der Immobilien auf den gangigen Internetplattformen
e Immobilien Bewerbung auf Social Media

e Erstellung von Drucksorten (Visitenkarten, Kuverts, Blocke etc.)

* Merchandise Artikel

e Erstellung von Print Inseraten (Magazine / Zeitungen)
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Unser Rezept zum
Erfolg

Bei Meilenstein Realitaten setzen
und erreichen wir ehrgeizige
Ziele. Die Qualitat unserer
Dienstleistungen spiegelt unsere
Identitat wider. Unser Geschaft ist
darauf ausgerichtet, Konsistenz
innerhalb unserer Marke zu
gewahrleisten und dabei zu
helfen, starke, wiedererkennbare
und innovative Kommunikation zu
schaffen.

Unser Versprechen ist es, eine
erstklassige Marke zu sein, die
leidenschaftlich fur ihre Qualitat
und ihren Service bekannt ist und
mit unserer ldentitat und unseren
Werten gemeinsam mit Kunden
Meilensteine setzt.
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